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Predgovor

Napoleon Hil: Misli i obogati se
Dzozef Marfi: Mo¢ podsvesti
Dejl Karnegi: Javni govori i uticaj na ljude

Sve ove tri knjige prodate su ukupno u vise od sto miliona primeraka u ¢i-
tavom svetu. Generacije Citalaca uspesno su primenjivale savete iz njih kako
bi postigle li¢ni i profesionalni uspeh u svakoj oblasti zivota.

Citanjem ove knjige necete saznati $ta treba da Zelite ili ¢emu da teZite.
Saznacete prakti¢ne nacine na koje mozete iskoristiti mo¢ uma kako biste
stremili svojim ciljevima - i ostvarili ih. Ukratko, ovo je knjiga o nacinu na
koji svet, zapravo, funkcionise. Postoje nevidljivi principi koji upravljaju
pretvaranjem Zelja u stvarnost, a oni pocivaju u nasem umu. Ovde su opisani
jasno i jednostavno: pridrzavajte se sistema i postici ¢ete uspeh.

»Iajne trojice majstora uspeha koje ¢e vam promeniti zivot® nisu samo
uputstvo za to kako da postignete licni uspeh. To je i objasnjenje nacina na
koji svet zaista funkcionie. Predstavili smo vam svu trojicu autora zajedno,
u jednoj knjizi, jer smatramo da je to najbolji nacin da vam prikazemo ce-
lovitu sliku koja je veoma dugo bila zanemarena: nijedan stru¢njak i ni-
jedna institucija nemaju odgovore koji su vam potrebni. Odgovori ve¢ leze
u vaSem umu, u mo¢i koja stoji na raspolaganju svim ljudima sveta ve¢ u
ovom trenutku. Ovi autori ne predstavljaju se kao stru¢njaci ili gurui. Oni
vam samo pokazuju da je va$ um ve¢ sposoban da postigne uspeh, a ako se
zagledate u sebe i po¢nete od svoje istinske Zelje, to ¢e vas dovesti do ideje.
Ideja ¢e vas dovesti do konkretnih prilika, a te prilike, uz ozbiljan trud,
dovesce vas do istinskog uspeha — onakvog kakav definiSete vi sami, a ne
neko drugi. Drugim re¢ima, prava tajna uspeha nije u imanju dobrih veza,
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ni dobre porodice, ni dobrog obrazovanja, ni dobrih prihoda niti bilo koje
tajanstvene astroloske kombinacije svega toga. Tajna je potpuno besplatna
i dostupna svakome, bez obzira na imovinsko stanje, $kolovanje ili bilo koje
druge prednosti. To je srz onoga $to sve ljude sveta ¢ini jednakim. To je mo¢
vaseg uma. Vase misli mo¢nije su od novca, uticaja i prilika zajedno, i upravo
one jesu faktor koji odreduje da li ¢ete biti u $kripcu ili uspesni.

Upravo takav, prakti¢an, uzro¢no-posledi¢ni pristup koristio je Napo-
leon Hil u knjizi ,,Misli i obogati se®, prvi put objavljenoj 1937. godine.
Odmah posle Velike depresije, Amerikanci su se nasli u $kripcu posle vise-
godis$njeg siromastva, a mnogi su bili na putu ka jo$ ve¢em oc¢ajanju, malo-
dusnosti i zavisnosti od drugih. Medutim, ¢ak i u takvim vremenima, bilo je
pojedinaca koji su se obogatili — nisu bili samo bogati nego neopisivo bogati.
Mnogi medu nasim savremenicima sad ¢e se namrstiti. ,Naftni magnati?
Monopolisti? Rentijeri? Ma da, svako moze da se obogati ako je dovoljno
sebican i beskrupulozan da iskoristi tudu bedu i eksploatise ljude.”

Endru Karnegi, jedan od tih neopisivo bogatih naftnih magnata, angazo-
vao je 1937. godine mladi¢a po imenu Napoleon Hil da to ispravi. Od Hila
je zatrazeno da razgovara sa stotinama poznatih i bogatih osoba i napise
knjigu o njihovim tajnama uspeha. Pokazalo se da to nije bila zbirka mnogih
tajni, nego jedna tajna, ,,¢arobna formula® koja lezi u osnovi svacijeg uspeha.
Prema Hilovim re¢ima iz uvoda tako nastale knjige, ,Misli i obogati se, ,,to
je bila ideja gospodina Karnegija, da ova ¢arobna formula, koja mu je donela
ogromno bogatstvo, treba da bude dostupna onima koji nemaju vremena da
istrazuju kako ljudi stvaraju novac, i nadao se da bih mogao da proverim i po-
kazem ispravnost formule prate¢i iskustvo muskaraca i Zena svih zanimanja“

Karnegi je Hilu rekao tajnu pre nego $to je ovaj i zapoceo razgovore, tako
da, zapravo, i nije bila tajna. Ipak, bez obzira na to da li je nazivamo tajnom,
¢arobnom formulom, zajedni¢kim imeniocem ili presudnim uzrokom, Hil
je utvrdio da bogatstvo svake osobe s kojom je razgovarao, a medu njima su
bili Tomas Edison, Henri Ford, Carls Svab pa ¢ak i sam Endru Karnegi, nije
zavisilo od bezobzirnosti, pohlepe, prethodnog bogatstva ili uticaja. Nagao
je jos trinaest zajednickih imenilaca kod svih osoba s kojima je razgovarao,
ali svih tih trinaest koraka svodilo se na mo¢ uma. I kakav je bio njegov za-
klju¢ak? ,,Svaki uspeh pocinje od ideje.”

Dejl Karnegi napisao je veliki broj klasi¢nih knjiga o samopomoci, kao sto
je »Kako zadobiti prijatelje i uticati na ljude®, kao i veoma korisnu knjigu
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»Javni govori i uticaj na ljude®, koja nas u¢i kako da primenimo principe
uma i na ucenje vestine klju¢ne za uspeh u svakoj oblasti zivota, mo¢i ube-
divanja kojom sti¢emo uticaj na druge ljude.

U ovoj knjizi Dejl Karnegi uci nas kako da: razvijemo stalozenost, ste-
knemo samopouzdanje, poboljsamo pamdenje, jasno se izrazavamo, uti-
¢emo na druge ljude da prihvate nase misljenje i pobedujemo u raspravama
ne sti¢udi neprijatelje.

Knjiga ,,Javni govori i uticaj na ljude® nudi i stotine prakti¢nih i vrednih
saveta o tome kako uticati na ljude koji su vam vazni u zivotu: na prijatelje,
musterije, poslovne saradnike, poslodavce.

Savete iz ove knjige isprobalo je i uspe$no primenilo vise od milion po-
laznika svetski poznatog kursa Dejla Karnegija ,,Efikasno drzanje govora i
meduljudski odnosi®

Trideset godina posto su ove dve knjige napisane, dr Dzozef Marfi, prote-
stantski svestenik i voda jednog od najsire prihvacenih pokreta samopo-
mo¢i u dvadesetom veku, napisao je knjigu ,,Mo¢ podsvesti®. Dok je Hil u
knjizi ,,Misli i obogati se“ primenio princip mo¢i uma na samo jednu temu
- sticanje bogatstva, dr Marfi utvrdio je da isti principi zasnovani na moci
uma, kao $to su Zelja, samopouzdanje, pozitivno razmisljanje, postavljanje
konkretnih ciljeva, zamisljanje idealnog ishoda u konkretnom smislu, upor-
nost, velikodus$nost itd., mogu da se primene, jednako prakti¢no i jednako
uspesno, na svaki aspekt naseg Zivota.

Osnovni pojmovi moraju se prosiriti konkretnim uputstvima, i dr Marfi
ucinio je upravo to. U ovoj knjizi dobicete skup smernica koje ¢e vam, ako ih
se budete pridrzavali, omoguciti da ubrzano napredujete i istinski steknete
bogat i prijatan Zivot. Naucicete:

o kako da programirate podsvest da biste postigli ciljeve;

« kako da pretvorite negativno razmisljanje u pozitivne postupke;

« kako da prevazidete probleme u bra¢nom i porodi¢nom Zzivotu;

« kako da odrzavate dobre odnose s drugim ljudima;

« kako da prevazidete strah i brige;

« kako da siromastvo zamenite bogatstvom i obiljem;

« kako da prevazidete slabost i bolest;

« kako da postignete uspeh u svim svojim poduhvatima.

Ova zbirka proverenih principa pomaze u ostvarivanju uspeha. Principi
nemaju nikakve veze s geografskim polozajem ili etni¢kim poreklom; isti
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ti principi, ako se Siroko i dosledno primene, mogu uciniti zivot pojedinca,
porodice, zajednice pa i Citave drzave uspe$nim i uticajnim na najbolji mo-
gudi nacin, bez obzira na geografski polozaj, bogatstvo ili drustveni sta-
tus i prilike. Amerika nije postala svetska sila zbog prednosti koje pruzaju
bogatstvo ili mo¢, jer u pocetku nije imala ni jedno ni drugo. Nije ni zbog
oslanjanja na jake, drzavne institucije, nego upravo suprotno. Americki us-
peh poceo je od ideje. Ideja je glasila da su svi ljudi stvoreni jednaki i da
je ta jednakost zasnovana na odlikama uma, a posto smo svi jednaki, svi
ljudi imaju jednako pravo na zivot, slobodu i potragu za srecom. To je ideja
Amerike i istinita je bez obzira na to gde neko zivi ili $ta poseduje. Svet
izvan Amerike zasluZuje da sazna te principe, jasno i prakti¢no izlozene,
bez ikakve nacionalisticke retorike.
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PRVI DEO

MISLI | OBOGATI SE

Pretvorite svoje ideje u
finansijsko izobilje

NAPOLEON HIL



Uvod

Mislite - i obogatite se. To nije nova ideja. Desetine knjiga o samopomodi,
objavljivane decenijama, zasnivaju se na tom principu: nacin na koji mi-
slite o svom Zzivotu i svom potencijalu ima ve¢i uticaj na vas nego bilo koja
materijalna prednost koju mozete posedovati. Cak i u poslovnom svetu,
najbitnija je ¢esto nedovoljno kori$¢ena mo¢ uma, jer ona moze da menja
pravila. Iskoristite mo¢ podsvesti, pa nece biti kraja vasem uspehu.

Kako internet poslovanje vrtoglavo raste, mnogi preduzetnici zapoc¢inju
posao bez i¢ega drugog osim ideje. Medutim, da bi se izgradilo uspesno
preduzece, potrebno je da se pridrzavate procesa korak po korak kako bi-
ste ideju pretvorili u poslovne prilike, a potom te prilike u stalni izvor pri-
hoda. Mozda ¢ete se iznenaditi kada ¢ujete $ta sam utvrdio: taj postupak
detaljno je izlozen u knjizi Napoleona Hila ,,Misli i obogati se®, objavljenoj
jos 1937. godine.

Odmah posle Velike depresije, Amerikanci su se nasli u $kripcu posle
viSegodisnjeg siromastva, a mnogi su bili na putu ka jos ve¢em ocajanju,
malodusnosti i zavisnosti od drugih. Medutim, ¢ak i u takvim vreme-
nima, bilo je pojedinaca koji su se obogatili - nisu bili samo bogati nego
neopisivo bogati. Mnogi medu nasim savremenicima sad ¢e se namrstiti.
»Naftni magnati? Monopolisti? Rentijeri? Ma da, svako moze da se obo-
gati ako je dovoljno sebic¢an i beskrupulozan da iskoristi tudu bedu i ek-
sploatise ljude.“

Endru Karnegi, jedan od tih neopisivo bogatih naftnih magnata, angazo-
vao je 1937. godine mladi¢a po imenu Napoleon Hil da to ispravi. Od Hila je
zatrazeno da razgovara sa stotinama poznatih i bogatih osoba i napise knjigu
o njihovim tajnama uspeha. Pokazalo se da to nije bila zbirka mnogih tajni,
nego jedna tajna, neka vrsta ,Carobne formule®, koja leZi u osnovi svacijeg
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uspeha. U uvodu tako nastale knjige, ,Misli i obogati se®, Hil pise: ,,To je
bila ideja gospodina Karnegija, da ova ¢arobna formula, koja mu je donela
ogromno bogatstvo, treba da bude dostupna onima koji nemaju vremena
da istrazuju kako ljudi stvaraju novac, i nadao se da bih mogao da proverim
i pokazem ispravnost formule prateci iskustvo muskaraca i zena svih zani-
manja.“ Karnegi je, takode, rekao da ,,ovu formulu treba proucavati u svim
drzavnim $kolama i na fakultetima, pa... ako se valjano nau¢i, mogla bi da
unese revoluciju u ¢itav obrazovni sistem, do te mere da trajanje ukupnog
$kolovanja bude prepolovljeno®

Karnegi je Hilu rekao tajnu pre nego $to je ovaj i zapoceo razgovore,
tako da, zapravo, i nije bila tajna. Ipak, bez obzira na to da li je nazivamo
tajnom, ¢arobnom formulom ili zajedni¢kim imeniocem, Hil je utvrdio da
bogatstvo svake osobe s kojom je razgovarao, a medu njima su bili Tomas
Edison, Henri Ford, Carls Svab pa ¢ak i sam Endru Karnegi, nije zavisilo od
bezobzirnosti, pohlepe, prethodnog bogatstva ili uticaja. Nasao je jos tri-
naest zajednickih odlika kod svih osoba s kojima je razgovarao. Svih trina-
est svodilo se, kako je rekao, na mo¢ uma. I kakav je bio njegov zakljucak?
»Svaki uspeh pocinje od ideje.”

Kada se ¢itaju u savremenom kontekstu, ovi principi pruzaju vodi¢ ko-
rak po korak, iznenadujuce savremen i nov, u skladu sa savremenim du-
hom razvoja usluznog preduzetnistva. Iako naslov ,,Misli i obogati se“ moze
asocirati na pohlepu, Hil je pisao u vremenu znatno drugacijem od naseg.
Na primer, posle Velike depresije, za ogromnu veé¢inu Amerikanaca koji su
ziveli u dubokom siromastvu i sa sve manje nade, bilo je nesumnjivo po-
zeljno obogatiti se. Povrh toga, u tom periodu americke istorije moglo se
pretpostaviti da vecina ljudi Zeli da postupa ispravno.

Danas se to vi$e ne podrazumeva. Upravo suprotno. Posle ekonomske
krize 2008, izazvane pohlepom, ljudi Sirom sveta s pravom Zele ,,prosvet-
ljeni® biznis i ,,zelene® poduhvate. Videli smo posledice enormne pohlepe
velikih kompanija, i za veéinu nas razmetljivo materijalno bogatstvo kao
cilj ne podrazumeva vise isto $to i nekad. Vise ne zelimo da se obogatimo;
zelimo da stvorimo neko smisleno delo za druge, kao i za sebe, ili da izgra-
dimo (ili postanemo njen deo) odrzivu, globalnu mrezu poslovanja koja
dobro posluje i ¢ini dobro.

Zapravo, Napoleon Hil odavno je to predvideo: ako steknete novac
uskracujuci nesto drugima, malo je verovatno da cete ga zadrzati. Dvade-
seti vek to je dobro pokazao. Mnogi od nas prosto nisu obratili paznju na
ovu lekciju.
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Ipak, vreme u kojem je ova knjiga napisana, po mnogo ¢emu li¢i na
ovo nase. Nove tehnologije donose promene u svemu; u ono vreme to su
bili elektricitet i automobili, a danas su internet i kompjuteri. Mogu¢nosti
bogacenja su ogromne, a ono $to je Napoleon Hil rekao 1937. vazi i danas:
»Ako je ono $to zelite da ucinite ispravno, i ako verujete u to, samo napred,
ulinite tako® I promenite svet - i svoj ra¢un u banci - nabolje.
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RecC autora

U svakom poglavlju ove knjige pominje se tajna stvaranja novca koja je
omogucila bogacenje vise od pet stotina izuzetno imu¢nih ljudi, a koje sam
ja godinama pazljivo proucavao.

Na tu tajnu mi je pre vise od Cetvrt veka skrenuo paznju Endru Karnegi.
Taj mudri, dragi stari Skot nehajno je ubacio tajnu u moje misli jos dok
sam bio maltene decak. Onda se zavalio u fotelju i, s veselim svetlucanjem
u o¢ima, pazljivo gledao da li sam dovoljno bistar da razumem puno zna-
¢enje onoga $to mi je rekao.

Kada je video da sam shvatio ideju, pitao me je da li bih bio voljan da
provedem dvadeset i vi$e godina pripremajuci se da je iznesem svetu, mus-
karcima i Zenama koji bi bez te tajne mozda neuspesno isli kroz zivot. Pri-
stao sam i, uz pomo¢ gospodina Karnegija, odrzao obecanje.

Ova knjiga sadrzi tajnu koju su koristile hiljade ljudi u skoro svim obla-
stima zivota. To je bila ideja gospodina Karnegija — da ova magi¢na formula,
koja mu je donela ogromno bogatstvo, treba da bude dostupna onima koji
nemaju vremena da istrazuju kako ljudi stvaraju novac, i nadao se da bih
mogao da proverim i pokazem ispravnost formule, prateci iskustvo mus-
karaca i zena svih zanimanja. Verovao je da formulu treba izucavati u svim
drzavnim $kolama i na fakultetima, i izrazio uverenje da bi ona, ako se va-
ljano nauci, mogla da unese revoluciju u ¢itav obrazovni sistem, do te mere
da trajanje ukupnog $kolovanja bude prepolovljeno.

Iskustvo s Carlsom M. Svabom i drugim mladim ljudima poput njega
ubedilo je gospodina Karnegija da veliki deo onog $to se izu¢ava u $kolama
nema nikakvu vrednost u poslovanju, zaradivanju za Zivot ili sticanju bo-
gatstva. Do$ao je do tog zakljucka tako $to je primao u svoje preduzece, jed-
nog za drugim, mlade ljude od kojih su neki imali vrlo malo obrazovanja;
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poducavajuci ih ovoj formuli, razvio je u njima liderstvo kakvo se retko
nalazi. Stavie, njegovo poducavanje stvorilo je bogatstvo svakom od njih
ko je pratio uputstva.

U poglavlju o veri procitacete izuzetnu pricu o organizaciji gigantske
korporacije ,,US stil®, koju je zamislio i ostvario jedan od tih mladih ljudi
na kojima je gospodin Karnegi dokazao da ¢e njegova formula funkcioni-
sati kod svih koji su spremni za nju. U ovom konkretnom sluc¢aju, mladom
Carlsu M. Svabu stvorila je ogromno bogatstvo i u novcu i u PRILIKAMA.
Ta jedna primena formule bila je vredna oko $est stotina miliona dolara*.

Ove ¢injenice — a one su dobro poznate skoro svakom ko je poznavao
gospodina Karnegija — daju vam dobru predstavu o tome §ta ¢itanje ove
knjige moze da vam donese, pod uslovom da ZNATE STA JE TO STO
ZELITE.

Cak i pre nego $to je izdrzala dvadesetogodi$nju proveru, za tajnu je
saznalo vise od sto hiljada muskaraca i Zena koji su je iskoristili za li¢nu
dobrobit, kao $to je gospodin Karnegi i planirao da bude. Neki su se po-
mocu nje obogatili. Drugi su je uspe$no iskoristili da stvore harmoniju u
svojim domovima.

Tajna o kojoj govorim pominje se vise od sto puta u ovoj knjizi. Nije
direktno imenovana, jer izgleda da uspesnije funkcioni$e kada je prosto
otkrivena i ostavljena na vidnom mestu, gde je mogu uzeti ONI KOJI SU
SPREMNI i TRAGAJU ZA NJOM. Zato mi ju je gospodin Karnegi i doba-
cio onako tiho, ne imenujuci je posebno.

Ako ste SPREMNI da je koristite, prepoznacete ovu tajnu bar jednom
u svakom poglavlju. Voleo bih da mogu da vam kazem kako ¢ete znati da
li ste spremni, ali to bi vas liilo niza dobrobiti kada je otkrijete sami, na
svoj nacin.

Dok je ova knjiga pisana, moj sin, koji je tada zavr$avao poslednju go-
dinu studija, uzeo je rukopis drugog poglavlja, pro¢itao ga i sam otkrio
tajnu. Tako je efikasno iskoristio informaciju da je ubrzo postavljen na od-
govornu poziciju s poc¢etnom platom ve¢om nego $to prosecan ¢ovek ikada
zaradi. Pri¢a o njemu ukratko je izneta u drugom poglavlju. Kada je proci-
tate, mozda Cete se osloboditi osecanja koje ste imali na pocetku ¢itanja, da
knjiga previse obec¢ava. Osim toga, ako ste ikada bili obeshrabreni, ako ste
imali poteskoce Cije vas je savladavanje potpuno iscedilo, ako ste pokusali i
niste uspeli, ako ste ikada bili sputani bole$¢u ili fizickim problemima, prica

*U dolarima iz 1937. godine.
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o otkri¢u mog sina i kori$¢enju Karnegijeve formule moze postati vasa oaza
u Pustinji izgubljene nade, upravo ona za kojom tragate.

Ovu tajnu je izuzetno cesto koristio predsednik Vudro Vilson tokom
Prvog svetskog rata. Preneta je svakom vojniku koji se borio u ratu, pazljivo
umotana u obuku koju su dobijali pre nego $to odu na front. Predsednik
Vilson rekao mi je da je bila vazan faktor u prikupljanju sredstava neop-
hodnih za vodenje rata.

Pocetkom dvadesetog veka, Manuel L. Kezon (tadasnji stalni zastupnik
Filipinskih ostrva) bio je nadahnut ovom tajnom da donese slobodu svom
narodu i nastavio je u tom pravcu i kao prvi predsednik Filipina.

Neobi¢no je to $to ljudi koji jednom odgonetnu ovu tajnu i po¢nu da je
koriste, budu prosto poneseni ka uspehu, uz vrlo malo truda, i nikada vise
nisu podlozni neuspehu! Ako sumnjate u ovo, proucite imena onih koji su
je koristili, gde god su pomenuti, proverite njihove biografije i uverite se.

Ne postoji stvar kao sto je NESTO NI ZA STA!

Tajna o kojoj govorim ne moze se dobiti bez odredene cene, iako je ta
cena znatno niza od njene vrednosti. Oni koji je ne traze svesno ne mogu
je saznati ni po koju cenu. Ne moze se dati, ne moze se kupiti, jer se sastoji
od dva dela. Jedan ve¢ imaju oni koji su spremni za nju.

Tajna sluzi jednako dobro svima koji su spremni za nju. Obrazovanje
nema nikakve veze s tim. Mnogo pre nego $to sam roden, tajne se do¢epao
Tomas A. Edison i iskoristio ju je tako inteligentno da je postao vodeci svet-
ski pronalazac, iako je imao samo tri meseca skole.

Tajna je preneta jednom poslovnom saradniku gospodina Edisona. On
ju je koristio tako efikasno da je stekao veliko bogatstvo i povukao se iz po-
sla dok je jo$ bio mlad. Ovu pri¢u naci ¢ete u prvom poglavlju. Trebalo bi
da vas ubedi da bogatstvo nije van vaseg domasaja, da i dalje mozete biti
ono $to Zelite, da novac, slavu, popularnost i sre¢u mogu imati svi oni koji
su spremni i odlu¢ni da imaju ove blagodeti.

Kako znam sve to? Saznacete odgovor pre nego $to procitate ovu knjigu.
Mozda Cete ga nadi ve¢ u prvom poglavlju, ili na poslednjoj strani.

Dok sam sprovodio dvadesetogodisnje istrazivanje koje sam preduzeo
na zahtev gospodina Karnegija, proucio sam stotine dobro poznatih ljudi,
od kojih su mnogi priznali da su stvorili ogromno bogatstvo pomo¢u Kar-
negijeve tajne. Medu njima su:

Henri Ford
Teodor Ruzvelt
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